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Тренінг організовано в рамках проекту «Гендер і ВІЛ: від патерналізму до активної участі».

Програма тренінгу
«Розпочни власну справу»
Дата проведення: 12-15 квітня 2011 року

Місце проведення: м. Ірпінь
Мета тренінгу: Спонукати учасниць тренінгу до уповноваження себе  в сфері підприємництва та сприяти  поетапному  засвоєння основ підприємницької діяльності, результатом якого має стати підготовка Техніко-економічного обґрунтування потенційного бізнесу.   
Завдання: 

1. Сприяти проходженню учасницями  по всім етапам підприємницької діяльності: вибору бізнес-ідеї, складання плану по маркетингу, вибору оптимальної організаційно-правової форми підприємництва,  ознайомлення з бухгалтерським та податковим обліком, фінансовим аналізом, з питаннями управління персоналом тощо.
2.  Сприяти опануванню навичок заповнення та пропрахунків техніко-економічного обгрунтування бізнес-ідеї 
3.  Змоделювати ділове середовище, яке сприятиме формуванню навичок потенційних підприємців за допомогою ділової гри з метою проживання реальних ситуацій, які виникають в процесі початку та ведення бізнесу.
4. Опрацювати з  учасницями можливі  варіанти виходу зі  складних ситацій, які можуть виникати в процесі ведення бізнесу (перевірка контролюючих органів тощо).  
5. Сприяти складанню стратегічних планів розвитку.
   Учасниці тренінгу: представниці уразливих до ВІЛ груп.

   Тренерки: 
   Литвинова Тетяна, сертифікована тренерка програми НССБ МОП
   Безсонова Людмила, сертифікована тренерка програми НССБ МОП

   Роздатковий матеріал:  Навчальні матеріали по програмі НССБ Міжнародної організації праці
ДЕНЬ 1, 12.04
	Час
	Тема

	10.30
	Поселення учасників у готель

	10.00-11.20
	Перерва на каву

	11.20-12.10
	Вступ. Знайомство учасниць, очікування, перегляд порядку денного, регламент роботи. 

Структурні вправи

	12.10-13.00
	Тема 1 «Ви в якості підприємця»
Задачі:
· Активізувати учасниць та налаштувати їх на особистісний аналіз з точки зору спроможності розвивати себе, як підприємницю.
· Показати можливості для вдосконалення власних вмінь та навичок щодо ведення бізнесу.  

	13.00-14.00
	Обід

	14.00-15.40
	Тема 2. «Ідея для вашого бізнесу»
Задачі:

· Навчити учасниць використовувати ТЕО при розробці життєво спроможної  ідеї підприємницької діяльності.  
· Сприяти відпрацювання навичок опису концепції бізнесу.  

	15.40-16.00
	Перерва на каву

	16.00-18.00
	Тема 3.  Ділова гра. Модуль1 «Введення і основи бізнесу»
Задачі:

· Змоделювати ділове середовище, яке сприятиме формуванню навичок потенційних підприємців.                          
· Підвести учасниць до проживання реальних ситуацій, які виникають в процесі початку та ведення бізнесу.   
· Проаналізувати та підвести учасниць до висновку важливості складання простого бізнес-плану для тих, хто хоче почати власний бізнес.   

	18.00-18.30
	Підсумки  першого дня роботи.



	19.00
	Вечеря


ДЕНЬ 2, 13.04
	Час
	Тема

	9.30-10.00
	 Структурні вправи. 
 Пригадати чим займалися в вчора 

	10.00-11.20
	Тема 1  Техніко-економічне обґрунтування бізнесу (ТЕО).   

Задачі:
· Визначитися з індивідуально з бізнес-ідеями та об’єднатися в малі групи за напрямками бізнесу (виробництво, торгівля, послуги) для подальшої розробки ТЕО

· Підвести до розуміння необхідності підготовки ТЕО – опису кроків в процесі організації власної справи.

· Виконати практичне завдання «Концепція бізнесу»  

	11.20-11.40
	Перерва на каву

	11.40– 12.30
	Тема 2   Складання плану по маркетингу. Вивчення ринку.
Задачі:
· Заглибитися в розуміння поняття маркетингу.

· Визначити складові та етапи маркетингу
·  Виконати практичне завдання «Вивчення ринку»

	12.30-13.00
	Тема 3.  Складання плану по маркетингу. Продукт.
Задачі:

· Обговорити, що включає поняття Продукт
· Виконати практичне завдання «Продукт» в ТЕО 

	13.00-14.00
	Обід

	14.00-14.30
	Тема 4.   Складання плану по маркетингу. Ціна.
Задачі:
· Обговорити, що включає поняття Ціна

· Виконати практичне завдання «Ціна» в ТЕО     

	14.30-15.00
	Тема 5.  Складання плану по маркетингу. Місце.
Задачі:

· Обговорити, що включає поняття Місце
· Виконати практичне завдання «Місце» в ТЕО           

	15.00-15.30
	Тема 6.  Складання плану по маркетингу. Просування.
Задачі:

· Обговорити, що включає поняття Просування бізнесу

· Виконати практичне завдання «Просування» в ТЕО     

	15.30-15.50
	Перерва на каву

	15.50-18.00
	Тема 3.  Ділова гра. Модуль 2 «Попит та пропозиція»
Задачі:

· Змоделювати ділове середовище, яке сприятиме розумінню маркетингових стратегій (оцінка попиту та пропозиції, планування запасів сировини, планування закупівель, встановлення ціни та ведення переговорів)
· Підвести учасниць до проживання реальних ситуацій, які виникають в процесі ведення бізнесу та вимагають проявлення підприємницьких навичок: прийняття рішення, планування, ведення переговорів, ведення облікової документації
· Проаналізувати  та підвести учасниць до висновку важливості планування, ведення документація для регулярного аналізу та прийняття рішення,    побудови ефективних стосунків з партнерами та конкурентами в малому бізнесі (основна стратегія взаємодії Перемога-Перемога).     

	 18.00-18.30
	Підсумки другого  дня роботи.



	19.00
	Вечеря


ДЕНЬ 3, 14.04
	Час
	Тема

	9.30-10.00
	Структурні вправи                                                                                                                                 Пригадати чим займалися в вчора

	10.00-11.30
	Тема 1  Калькуляція собівартості продукції та послуг
Задачі:
· Обговорити склад витрат  та порядок розрахунків собівартості товарів та послуг. Прямі та непрямі витрати.  
· Акцентувати увагу учасниць, що існує різниця в розрахунках собівартості для виробництва та для торгівлі. 

· Виконати практичне завдання  в ТЕО «Калькуляція собівартості» 

	11.30 – 11.50
	Перерва на каву

	11.50-13.00
	Тема 2. Фінансове планування   
Задачі:

· Обговорити необхідність планування та контролю фінансової ситуації, інструменти фінансового планування: план доходів та витрат, план руху грошових коштів, прогноз та аналіз витрат.
· Виконати практичне завдання План доходів та витрат. 

· Виконати практичне завдання Рух грошових коштів.
· Обговорити складності фінансового планування та можливості їх вирішення. 

	13.00-14.00
	Обід

	14.00-15.00
	Тема 3.Розрахунок точки беззбитковості                                                                    Задачі:
· Продемонструвати способи розрахунку точки беззбитковості 
· Виконати практичне завдання з розрахунку точки беззбитковості   на даних Ділової гри. Модуль 2.                                                                 

	15.00-15.40
	Тема 4. Облік. 
Задачі:

· Обговорити задачі обліку.
· Надати базову інформацію щодо бухгалтерського обліку.
· Розібрати приклад бухгалтерського обліку.
· Отримати від учасниць зворотній зв'язок, який підтверджує їх розуміння, що таке Активи, Пасиви, Дебет, Кредит тощо.

	15.40-16.00
	Перерва на каву

	16.00-17.30
	Тема 5. Люди та продуктивність
Задачі:

· Надати можливість учасницям отримати навики трансляції вправ з тренінгу по жіночому лідерству
· Надати можливість учасницями отримати досвід в наданні та отриманні  зворотного зв’язку, а також усвідомити процес дібріфінгу.

	17.30-18.00
	Підсумки  третього  дня роботи.



	19.00
	Вечеря


ДЕНЬ 4, 15.04
	Час
	Тема

	9.00-9.30
	Структурні вправи                                                                                                                                 Пригадати чим займалися в вчора

	9.30-10.30
	Тема 1. Організаційно правові форми бізнесу
Задачі:

· Надати інформацію про існуючі форми ведення бізнесу.
· Виконати практичне завдання з ТЕО Форма бізнесу

	10.30- 11.30
	Тема 2. Юридична відповідальність бізнесу
Задачі:

· Обговорити яка виникає відповідальність бізнесу: податки, ліцензії та дозволи, страхування та трудове законодавство. 

· Обговорити податки для юридичних осіб та ФОП

· Виконати практичне завдання з ТЕО Юридична відповідальність та страхування.

	11.30 – 11.50
	Перерва на каву

	12.00-13.00
	Тема 3. Необхідний стартовий капітал
Задачі:

· Обговорити поняття «Капітал», його складові та джерела.
·  Виконати практичні завдання з ТЕО Стартовий капітал та Джерела стартового капіталу.

	13.00-14.00
	Обід

	14.00-15.40
	Тема 4. Модель стійкого розвитку (ГАПС) та представлення її в поєднанні з творчим представленням бізнес-ідеї з використання розрахунків ТЕО.
Задачі:
· Визначити стратегії власного розвитку,  в якості підприємниці.  
· Надати можливість учасницям  презентувати себе та свої ідеї, з метою засвоєння даного досвіду в сприятливому середовищі 

	15.00-15.40
	Підсумки. Анкетування, вручення сертифікатів

	15.40-16.00
	Перерва на каву


